
完善农民组织支持加勒比经济体  

过去十年加勒比区域香蕉产业陷入崩溃

时，圣文森特和格林纳丁斯的农民积极采取行

动，加倍重视芋头的生产和出口，芋头是淀粉

类主粮芋头的加勒比品种。这使芋头农场价格

不止翻了一番，所取得的成功多可归功于2008

年粮农组织启动的项目，为商品化农民提供了

其他创收机会。粮农组织与加勒比农民网络合

作提升整个加勒比农民小组的专业水平和能

力。如今，得益于该项目推动的商业化进程，

该地区的农民对农场实行企业化管理。这强化

了价值链并在9个加勒比国家建立了更有力的农

民－市场联系。

服务于加勒比岛屿商品化小农

致力于通过创造就业和增加收

入提高粮食安全水平

携手区域和当地农民组织以及

以农民为基础的组织 

得益于欧盟和意大利的支持

无
论 是 为 了 改 进 牙 买

加 白 马 铃 薯 、 格 拉

纳 达 山 药 或 者 是 圣

文 森 特 和 格 林 纳 丁

斯芋头的销售，市场成功取决

于拥有强有力的价值链和成熟

的农民－市场联系。加勒比尤

为如此，加勒比国家此前主要

关注一种或两种出口作物。它

们逐渐认识到作物和市场多元

化的需要,同时也认识到建立新

的产销渠道的需要。粮农组织

与区域农民组织网络“加勒比

农民网络”合作，通过鼓励农

民在播种前思考和规划，支持

9个加勒比国家加强农用企业

能力建设。

在 圣 文 森 特 和 格 林 纳 丁

斯，粮农组织为当地加勒比农

民网络成员东部加勒比贸易和

农 业 发 展 组 织 提 供 支 持 。 当

时，东部加勒比贸易和农业发

展组织刚刚成立，对区域或出

口市场缺乏经验。粮农组织提

出建议，帮助东部加勒比贸易

和农业发展组织提高其专业水

平和与其成员建立联系的能力

并提供包括支持服务详情在内

的信息。粮农组织的援助包括

在生产技术、记录、生产成本

计算、营销和产后活动方面的

培 训 课 程 以 及 有 主 持 的 种 植

者－购买者会议，帮助提升整

粮农组织支持9个加勒

比国家增强农产企业能

力，鼓励农民在播种前做

好计划。



个价值链的信任和透明性并就

改进市场供应所需的步骤达成

一致。 

随着当地农民开始通过东

部加勒比贸易和农业发展组织

及其与英国的市场联系销售芋

头，他们参与了实用培训课

程，改进生产并学习如何通过

农民小组加以组织，开展工

作。例如，他们学会先对其芋

头进行分级和包装，然后再送

往东部加勒比贸易和农业发展

组织。综合起来，这些因素使

回报增加了100%。 

出口增加，价格上涨 

如今，东部加勒比贸易和

农业发展组织改进了对圣文森

特和格林纳丁斯芋头种植者提

供的服务，针对如何协调并提

升产品的质量和价值提出建

议，以便获得较高的价格和稳

定的出口市场。在该组织的支

持下，来自三个芋头主产区的

农民走到一起，自发组织例会

来发展其价值链。 

项目也组织了全区域经验

交流研讨会和培训班，鼓励东

部加勒比贸易和农业发展组织

农民与其他更有经验的合作社

和农民组织接触并学习经验。

因此，除了提供基本的有关营

销和农用企业相关活动的学习

资料以外，项目也支持农民互

访，借此农民可以访问其他国

家。通过这些访问，他们学习

了新的生产技术并了解其他农

民如何解决创业融资和产后处

理等问题。 

实用专业培训

粮农组织也与加勒比地区

农业研究和发展研究所以及政

府推广机构接触。它们带来实

用专业知识，针对提高单产、

调整植株密度以及采用田间板

条箱等主题提供培训。田间板

条箱通过延长货架期提高产品

附加值，也能改进外观，增加

对消费者的吸引力。

毫无疑问，农民组织提升

了营销技能和专业化水平。在

粮农组织支持下，加勒比农民

网络现已将其范围从7个国家

扩展至15个国家，区域农民组

织成员数量增加了50%。在圣

文森特和格林纳丁斯，700多

名生产者已加入东部加勒比贸

易和农业发展组织。此外，东

部加勒比贸易和农业发展组织

也扩大了其范围，为岛屿其他

地区希望组成生产者小组的农

民提供支持。 

影响也体现在政策层面。

除了与参与者直接在田间开展

活动以外，粮农组织支持加勒

比农民网络成员与国家政府机

构和各部建立伙伴关系，从而

使农民在政府政策制定过程拥

有发言权。农民组织目前正在

参与区域论坛，为加勒比粮食

和营养规划提供指导。 

农民团体学会对芋头进行分级包

装后再送往市场。 

加勒比农民网络从7
个国家扩大到15个，区

域农民组织成员增加了
50%。
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